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aventic partners • 1999 gegründete 

Managementgesellschaft

• Team mit sieben Partnern

• Fokus auf schweizerische 

Familienunternehmen und 

junge Wachstumsunter-

nehmen

• Unabhängigkeit, Ziel- und 

Erfolgsorientierung

Dienstleistungen

• langfristige Finanzierungen

• aktives Engagement
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am-tec kredit Stiftung

zur Förderung von KMU im 

Rahmen von Branchencluster

am-tec kredit: aventic partners:

Management

Finanzierung

Portfolio Gesellschaften
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Investitions-

strategie

• Wachstums- und Nachfolgefinanzierungen für industriell 

tätige Unternehmen mit einem Umsatz von CHF 2–30 

Millionen

• Fokus auf Automatisierung, Fördertechnik, Robotik, 

Mechatronik (inkl. Präzisionsmechanik und Mikroelektro-

nik), Sensorik, Optik

• Geografischer Fokus auf Espace Mittelland; Engagements 

in der übrigen Schweiz und im angrenzenden Ausland sind 

möglich

• Engagements über Eigenkapital-Darlehen oder Be-

teiligungsfinanzierungen
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Eigenkapital-

Darlehen
CHF 1–5 Millionen während 4–7 Jahren

Abruf und Rückführung von Eigenkapital-Darlehen in 

Abstimmung mit Business Plan

Verzinsung zu Premium-Konditionen (abhängig von Libor-

Satz)

geschäftsspezifischer Erfolgsanteil abhängig von der 

Unternehmensentwicklung

CHF 1–5 Millionen als Eigenkapital

Finanzierung berücksichtigt den Geschäftsgang zum 

Zeitpunkt der Kapitalaufnahme

speziell geeignet zur Nachfolgevorbereitung 

(Unternehmensoptimierung) und Umsetzung von 

Nachfolgelösung

Beteiligungs-

finanzierung
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Beispiele für 

unternehmerische 

Vorhaben Ausbau Marketing und

Vertrieb

Produktionsverlagerung

Akquisition eines

Konkurrenten

Unternehmensoptimierung

als Vorbereitung zur Nachfolge

Umsetzung der finanziellen

Nachfolge (Unternehmens-

verkauf, MBO, MBI oder Spin-off)

Aufbau einer

Tochtergesellschaft

Entwicklung und

Lancierung eines neuen 

Produktes

Wachstum Nachfolge
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Vier gute Gründe 

sprechen für

am-tec kredit und

aventic partners

massgeschneiderte 

Finanzierungsmöglich-

keiten im Risikokapital-

bereich

professionelles Team 

mit industrieller 

Kompetenz und Private 

Equity-Background

zukunfts- und 

erfolgsorientierte 

Zusammenarbeit

aktives und 

langfristiges 

Engagement
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Kontakt aventic partners AG

Schweizergasse 10

8001 Zürich

Tel. +41 44 285 15 85

Fax +41 44 285 15 86

info@aventicpartners.ch 

www.aventicpartners.ch

Besten Dank

Peter Balsiger, Dr. ès sc.

Tel. direkt 044 285 15 88

Email: peter.balsiger@aventicpartners.ch
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Beilage 1 „Automatisation“ …?!

… hier keine Finanzen nötig…

Chinese Press Automation.wmv
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Beispiel 

Eigenkapital-

Darlehen

Firma X IST-
Umsatz

20 Mio CHF

SOLL-

Umsatz

28 Mio CHF 

Finanz-

bedarf

Finanzierung Konventionell Konventionell Mezzanine Mezzanine

Bank-

Kredite

4.0 Mio CHF 8.8 Mio CHF 6.8 Mio CHF +2.8 Mio 

CHF

Mezzanine-

Darlehen

0 Mio CHF 0 Mio CHF 2.0 Mio CHF +2.0 Mio 

CHF

Eigenkapital

(inkl. Mezz.  

Darlehen)

2.0 Mio CHF

EK-Quote: 

20%

2.8 Mio CHF

EK-Quote: 

17%

4.8 Mio CHF

EK-Quote:

30%

Beilage 2
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Organe

am-tec kredit: aventic partners:

Verwaltungsrat Advisory Board

Beilage 3


